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WYNIKI FINANSOWE
GRUPY AB
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WYNIKI SKONSOLIDOWANE GRUPY AB
RACHUNEK ZYSKOW | STRAT

Wyszczegolnienie

Przychody ze sprzedazy

Zysk brutto na sprzedazy
Rentownos¢ brutto na sprzedazy
Zysk na sprzedazy

Rentownos¢ na sprzedazy

Pozostate przychody/koszty operacyjne (saldo)
Zysk na dziatalnosci operacyjnej
EBITDA

Marza EBITDA

Przychody/koszty finansowe (saldo)
Zysk netto

Rentowno$¢ netto

Q2 2019

[tys. PLN]

2069919
90 443
4,4%
16 043
0,78%
2 250
18 293
21544
1,0%
-3 520
12 198
0,6%

Q2 2018

[tys. PLN]

1783 980
88927
4,93%
22 503
1,26%
61

22 564
25 854
1,4%
-6 943
12 127
0,7%

ZMIANA

16,0%
1,7%

-28,7%
3588,5%
-18,9%

-16,7%

-49,3%
0,6%

FY 2018/19

[tys. PLN]

8793 327
344 359
3,9%

90 243
1,0%
-5003
85 240
98 302
1,1%
-13 548
57 775
0,7%

FY 2017/18

[tys. PLN]

8 236 563
343 345
4,2%
102 243
1,2%
-4213
98 030
111 471
1,4%
-21528
60 952
0,7%

ZMIANA

6,8%
0,3%

-11,1%
18,8%
-13,0%

-11,8%

-37,1%
-5,2%

Absroue
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WYNIKI SKONSOLIDOWANE GRUPY AB
POZYCJE BILANSOWE

Wyszczegdlnienie

Zapasy

Naleznosci ogétem

w tym naleznosci handlowe
Gotowka

Rozliczenia miedzyokresowe

Aktywa tacznie

Kapitat wtasny

Rezerwy na zobowigzania
Kredyty bankowe i obligacje
Zobowigzania handlowe
Zobowigzania pozostate
Rozliczenia miedzyokresowe
Pasywa tacznie

Zadtuzenie netto

Kapitat pracujacy netto

Q2 2019

928 510
789 884
774720
91 000
4 056
2073912

790 204
6701
315572
827 455
127 019
6961
2073912

224 572
875775

Q2 2018

866 996
706 694
689 870
115 617
3631
1962 359

718 820
7 922
394 527
706 653
127 427
7010
1962 359

278 910
850 213

Zmiana

7,1%
11,8%
12,3%
-21,3%
11,7%

5,7%

9,9%
-15,4%
-20,0%

17,1%

-0,3%

-0,7%

5,7%

-19,5%
3,0%




BEZPIECZNE | ZDYWERSYFIKOWANE ZADtUZENIE

Wskaznik zadtuzenia ogdtem Zadtuzenie fin. netto/kapitaty wtasne
65% 63% 62%

50%

30.06.2017 30.06.2018 30.06.2019 30.06.2017 30.06.2018 30.06.2019
Zadtuzenie fin. netto/EBITDA Kapitaty wtasne / aktywa trwate
2,8
2,5 23 3,0
2,7
2,5

30.06.2017 30.06.2018 30.06.2019 30.06.2017 30.06.2018 30.06.2019
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STABILNA PLYNNOSC FINANSOWA
WSKAZNIKI PLYNNOSCI

Wskaznik ptynnosci biezgcej Wskaznik ptynnosci szybkiej

1,77

0,86

30.06.2017 30.06.2018 30.06.2019 30.06.2017 30.06.2018 30.06.2019

H Korekta o zmiane klasyfikacji obligacji (2014) do zob. krétkich
B Korekta o zmiane klasyfikacji obligacji (2014) do zob. krétkich

B Wskaznik ptynnosci biezacej B Wspaznik ptynnosci szybkiej

/Abcroum P 6



PRZEPLYWY PIENIEZNE
SILNY CASH FLOW OPERACYINY

Przeptywy pieniezne
68 916 70011

-5914 -4 738
-27 745
-92 442
2017/18 2018/19
B Przeptywy operacyjne M Przeptywy inwestycyjne Przeptywy finansowe

Absroue



CYKL KONWERSJI GOTOWKI
OPTYMALIZOWANY CYKL KONWERSJI GOTOWKI

Rotacja zapaséw Rotacja naleznosci

35
44
34
41
37 32

Q2 2017 Q2 2018 Q2 2019 Q2 2017 Q2 2018 Q2 2019

Rotacja zobowigzarn Cykl konwersji gotowki

36 36
39 I 39

Q2 2017 Q2 2018 Q2 2019 Q2 2017 Q2 2018 Q2 2019

/bcroue >
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WSKAZNIK KOSZTOW SG&A
GRUPA AB LIDEREM EFEKTYWNOSCI

SG&A w AB Group

2,94% 2,93%
2,89%

2,75%

2015/2016 2016/2017 2017/2018 2018/2019

Najnizszy w branzy wskaznik kosztow SG&A rekojmia stabilnego rozwoju



OTOCZENIE
RYNKOWE
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Wydatki na IT w Polsce (MId USD)*

Oprogramowanie
1,9

Oprogramowanie

. Oprogramowanie 1,8
Oprogramowanie 18

1,70 . Ustugi U;i;gl

Ustugi U;“;g' 3,7 .

3,4

Sprzet
Sprzet F; Se

5,8 !
2016 2017 2018 2019*

W Sprzet Ustugi Oprogramowanie

,Najwieksze firmy — po okresie stagnacji i obcinania marz — odczuwajg
pozytywny wpfyw wzrostu ilosci zamowien publicznych w administracji
publicznej. Korzystne trendy w gospodarce pozwalajq tez przypuszczac, ze w
2019 roku dynamika rozwoju rynku zamdwien publicznych w branzy IT nadal

bedzie zachowywata trend wzrostowy. Prognozy zaktadajq co najmniej 5 proc.
wzrost. ,,- IDC

POLSKI RYNEK DYSTRYBUCII

Stopa 6.3%
bezrobocia** ¢
Polska Czechy Stowacja Srednia UE
Dynamika ()
PKB*** 1'3A)
Polska Czechy Stowacja Srednia UE

,W 2019 r. dynamika powinna wyniesc 4,8 proc., co oznacza uzyskanie wartosci
34,2 mld zt. Generalnie srednia stopa wzrostu polskiego rynku IT w latach 2018—
2023 ma wyniesc 3 proc. rocznie. Oznacza to, ze uzytkownicy technologii

zwiekszq w tym okresie swoje wydatki na rozwigzania informatyczne o 8 mld
zt.” -PMR

Pozytywne prognozy dla rynku

Ab_ER.D.UF‘?




' ROSNACA POZYCIJA GRUPY AB

WZROST UDZIAtOW RYNKOWYCH

w7z10 NAJWIEKSZYCH KATEGORII PRODUKTOWYCH* | |
Niezmiennie lider Mocna pozycja
regionu PL/CZ/SK negocjacyjna
z dostawcami
>
) > S -
9 - o Py s o
= ~ i 9 ) = o
wn o c o) © = 8
1 ®) (e © = = o
()] o) S — © (%) o
2 - A & &
= z % [ i
> X
&) > Wiarygodnos¢ Najlepsza oferta
a) . .
wsrod Partnerow produktowa

Grupa AB - stabilnos¢ i rozwgj

/AAbcrous b 12



UMOWY
Z DOSTAWCAMI i
PROJEKTY BIZNESOWE
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' NOWE KONTRAKTY DYSTRYBUCYJNE W FY2018/2019

IT & Telco RTV-AGD @ Zabawki @ Smart home & CCTV

acer @ e @ Q @Hape @ @hua @
POSO @  EEMicrosort (D e @ velseve (@ resideo (@
Ppo @  stare @ heqood @ axisa. @
mnusrmsm*g inspur @ pHILPS @ Sjezviz g
DeLLEMC @ (pL) sauvizv @)

J veroum g wacom @ METZ @

msi @

26 nowych kontraktow dystrybucyjnych — ciggty rozwdéj i odpowiedz na potrzeby rynku
AAbcroue
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Presales

Dedykowany
zespot do
sprzedazy

projektowej.
Wdrozenia
projektow
enterprise

w kanale VAD.

Ab>r.

Model biznesowy Grupy AB

Dtugofalowe rozwijanie projektow

= | B

E-commerce RTV-AGD

Kompleksowa
oferta, wszystkich
najwiekszych
producentéw.

Grupa AB jednym
z wiodacych
dystrybutorow
RTV-AGD.

Najszersza oferta
rozwigzan
e-commerce.

Dywersyfikacja i innowacyjnos¢ podstawami strategii Grupy AB

O

Cloud

Platforma
cloudowa,
stworzona przez
wiasny dziat
IT AB.

Ponad 50%
udziatu w rynku
dystrybucji.

Gaming

Wtasna
fabryka PC.

Dedykowana
formuta
shop-in-shop
X-play.

o

Smart home

Nowa
perspektywiczna
branza.

Umowy
z czotfowymi
dostawcami.

TELCO

Rozwoj wiasnej

sieci
franczyzowej
Digimax

Poszerzanie
oferty
produktowej o
nowe swiatowe
marki

p 15



KANALY
SPRZEDAZY
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' AB PIERWSZORZEDNY WYBOR DLA PARTNEROW DYSTRYBUCYJNYCH

PRZEDSIEBIORCY | SPRZEDAWCY
O WARTOSCI DODANE!J

= Dedykowany zesp6t PreSales, wsparcie AB
przy projektach partneréw.

= Dedykowany team handlowy B2B
do wspotpracy z partnerami
instytucjonalnymi.

OPERATORZY KOMORKOWI
| SPECJALISCI TELCO

=  Wspodtpraca ze wszystkimi
operatorami komorkowymi.

= Dedykowana sie¢ franczyzowa Digimax.

SILNA
POZYCIA

W KAZDYM KANALE
SPRZEDAZY

MIEDZYNARODOWE
| LOKALNE SIECI DETALICZNE

=  Wspodtpraca ze wszystkimi
sieciami handlowymi na rynku.

= Relacje dtugoterminowe.

MALE | SREDNIE
PRZEDSIEBIORSTWA

=  Gtowny kanat sprzedazy.

= Sieci franczyzowe we wszystkich
sektorach przemystu.

= 6 sieci franczyzowych, 4 sektory.

= Lojalnai stabilna baza klientow.

17



ROLA DYSTRYBUTORA
WYNIKI ANKIETY CRN POLSKA

OCZEKIWANIA RYNKU V ODPOWIEDZ GRUPY AB
T Andrzej Przybyto — postac rynku IT
7 7 c J Patrycja Gawarecka — dyrektor sprzedaz
N § ycja Gaware y p y
Jakos¢ obstugi ISE' u dystrybutora
e Katarzyna Zmijewska — handlowiec roku
GRUPA AB n
SEHGEIEIE Are Sales Managerowie
Wsparcie dla resellerow DYSTRYBUTOREM ROKU kredytowe * Programy Iojalnis’ciowe
W PLEBISCYCIE CRN Eli'ft'yiiif!? = Konkursy sprzedazowe
Najlepsze narzedzia e-commerce w
c c branzy.
Narzedzia sprzedazy N N

Jestesmy dostawca contentu.
Dostepnosé i szerokos¢ asortymentu.

,Dobry handlowiec czy PM, ktory pomozZe znaleZ¢

»W kooperacji z dystrybutorem cenie sobie relacje odpowiednie rozwigzanie dla klienta czy pomoze w L. fr s ,
. . . o . . L . . »Elastycznos¢ i szybkos¢ dziatania — to kluczowe cechy
interpersonalne. Towar mozna kupic w réznych miejscach, poradzeniu sobie z jakims problemem, jest dla mnie idealneao dvstrvbutora.”
cena jest mniej wiecej taka sama.” cenniejszy niz troche nizsza cena w systemie innego go dystry '
dystrybutora.”

Grupa wychodzi naprzeciw wyzwaniom rynkowym

/Aberouve p 138



NAJWIEKSZA SIEC FRANCZYZOWA W REGIONIE CEE

1 883 PUNKTY SPRZEDAZY

118 +7%

Nowych Wazrost iloSci
POS r/r POS FY r/r

+19%

Wazrost obrotow sieci FY r/r

403

¢ [ESELETH
Oc- - @i

XA

wyspd szkrabiu

153 243 play

Strategia Tripe-Win — korzysci dla:

DOSTAWCA GRUPA AB

= Efektywnosc = Sprzedaz = Lojalnos¢ partneréw
= Promocje = Wiedza o rynku = Stabilizacja
= Bezposredni dostep = Nowe produkty

Unikalna forma sprzedazy niedostepna u innych dystrybutoréw

Absroue

189 4 Or1iFoRr
132 243 play
179

= Efektywnos¢ Modele na wytgcznos¢

= Wieksza marza Wsparcie marketingowe

Ochrona cenowa
Bezptatny zewnetrzny magazyn

Rotacja towaréw

83

51

48

201

167

Promocje

Szkolenia

Demo

Bezpieczny i lojalny kanat sprzedazy detalicznej




@ E-COMMERCE
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ROZWOJ E-COMMERCE
POLSKA NA TLE EUROPY

Wartos¢ polskiego rynku e-commerce** Udziat sprzedazy internetowej w handlu
[mld PLN] 80 detalicznym w poszczegodlnych krajach*
69
59 77
5177
.l ) g
sa3 27 3 - e
21,5 “% i I
15,5 17,5 ~ I
E N E Polska Srednia UE
2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021
Wartos¢ europejskiego kanatu handlu internetowego Wedtug specjalistéw zajmujacych
wynosi juz ponad 602 mld EUR. Trzy rynki (brytyjski, sie rynkiem e-commerce ten
francuski i niemiecki) generujg prawie 60% obrotu, trend wzrostowy raczej sie nie
natomiast udziat Polski wynosi raptem 2%. Swiadczy to zmieni, a w ciggu najblizszych
o duzym potencjale do rozwoju i potwierdza kilku lat wartos¢ polskiego rynku
niejako pozytywne prognozy w zakresie dwucyfrowej e-commerce moze  0siggnac
dynamiki wzrostu. nawet 80 mld PLN.

Ditugoterminowa perspektywa rozwoju

/Abcroue p 21



Absroue

DYSTRYBUCJA OPARTA NA NAINOWSZYCH TECHNOLOGIACH
KOMPLEKSOWA OFERTA NARZEDZI E-COMMERCE

Integracja z platforma Nowoczesny serwis dla
aukcyjna Allegro Partnerow Biznesowych Grupy AB

* 4 wersje jezykowe ; i e *

* Integracja z serwisem Allegro

e Dostep do bazy produktowej AB MODUL
ALLEGRO

Platforma B2C

* Platforma dla Resellera ktory
obstuguje klienta koricowego

Elektroniczna dystrybucja

oprogramowania

Integracja z systemem AB

* Reseller prowadzi sprzedaz na
wtasnej platformie e-commerce.

e Automatyczne pobieranie oferty

produktowej, standow magazynowych,
opiséw oraz zdje¢ produktow

)

Platforma B2B

* Platforma dla Resellera, ktory
obstuguje klientow biznesowych

Cloud Solution Provider

* Nowe narzedzie e-commerce w ofercie AB

* Oferta oprogramowania elektronicznego
w formie subskrypcji

22



ROZWOJ E-COMMERCE

[

MOBILNOSC E-LOGISTYKA CLOUD
= Zwiekszajgcy sie ruch w Internecie = Dostosowanie logistyki do wymagan = Zmiana formy sprzedazy
z z urzgdzen mobilnych jak = sklepéw internetowych. z na subskrypcje chmurowe
% smartphone czy tablet. % % o )
= ~ | = Czas dostawy jako jeden = | = Coraz wiecej producentéw wprowadza
= Rosngce zakupy z tych urzadzen. z kluczowych wymogow. model subskrypcyjny do swojej oferty
g = Platforma zakupowa ABonline g " Dropshipping, wiele form g )
> . — > dostawy — dostawa w 24h. > | = Platforma sprzedazowa CSP.
; w wersji mobilnej. ; J.—;—
= Z . ini Z | = Kontrakty z dostawcami na sprzedaz
= | = Wprowadzenie PayU — Szybkie = Ustugi niestandardowe. = Y . P
> L. . > > produktéw w formie abonamentu.
W ptatnosci online. @ | = Wspdtpraca z duzymi e-tailerami. o

AB najlepiej przygotowany dystrybutor do obstugi potrzeb rynkowych
AAberoue: > 23
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' NAGRODY | WYROZNIENIA FY 2018/2019

—
DELLENC Hewlett Packard Sc%’}e'der EE]Il iTReseller

Enterprise lectric
Infrastructure Solution Dystrybutor The biggest IT distributor Dystrybutor Dystrybutor Dystrybutor
Distributor of the Year Roku 2018 of System in the Secure Power roku 2018 w kategorii Roku 2018 Roku 2018
division in 2018 produkty biznesowe

AB doceniana przez rynek i kluczowych dostawcow

/Aberouve p 25




akasa

Premier
Distributor 2018

ATComputers

AT COMPUTERS HOLDING
ATC WYROZNIONA PRZEZ DOSTAWCOW W FY 18/19

AMD 1

Executive Elite
Partner 2018 CE

S

HUAWEI QNAP
Distributor Top Growth
of the Year 2018 CZ Award of 2019

Canon

Best Office
HW Distri 2018

26



PODSUMOWANIE FY18/19
SUKCES GRUPY AB

Mocne fundamenty finansowe, stabilne wzrosty

= Kolejny rok solidnych wynikéw finansowych w otoczeniu wcigz niesprzyjajgcych
uwarunkowan rynkowych w Polsce

= 5 —]etnie obligacje korporacyjne - wykup i nowe finansowanie w BGK

=  Dodatni cash flow

Dywersyfikacja biznesu, dtugoterminowa strategia

=  Konsekwentny rozwdj projektdw wraz z przetozeniem na pozytywne efekty
Digital Signage, Smart Home, Cloud, RTV-AGD
=  Wykorzystanie mocnego trendu wzrostowego e-commerce - najnowoczesniejsze kompleksowe
rozwigzania dla partneréw, nowe mozliwosci logistyczne dzieki Centrum Dystrybucyjnemu w Magnicach
=  Ekspansja rynkowa — szerokie portfolio sektoréw produktowych

Najwieksza baza partneréw biznesowych w Regionie CEE

= Najwieksza sie¢ partneréw handlowych w regionie
= Rozbudowa sieci franczyzowych — tgcznie 1883 punktow, wzrost obrotow +19% FYr/r

= Budowanie wartosci dodanej w dystrybucji
(ustugi dodatkowe; marki wtasne; program franczyzowy; enterprise: wsparcie techniczne, szkolenia)

Dominujaca pozycja w Regionie CEE, TOP 9 w Europie

Ab.GR.D.L:'F‘.*
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GRUPA AB
CO NAS WYROZNIA?

POZYCJA STABILNOSC

= Lider regionu CEE = Qdpornos¢ na zmiany
= Rosngce udziaty rynkowe w otoczeniu biznesowym
PRESALES RTV-AGD = Stabilne wyniki finansowe

DIGITAL SIGNAGE

vAD STABILNOSC camine BEZPIECZENSTWO
c,oup GRUPA AB 1io:x T —

CENTRUM
ZABAWKI = Zdywersyfikowane Zrédta = Obecnos¢ w 3 krajach
KOMPETENCYINE TE LCO finansowania = Wielobranzowo$é
oBLIGACIE SMAART BROAD LINE = Zaufanie instytucji finansowych = Szeroki kanat sprzedazy

= Wysokie i stabilne limity kredytowe

FRANCZYZA HOME DYWERSYFIKACIA

AUTOMATYZACIA EFEXTYNSC

= Najszersza oferta rozwigzan = Najnizszy wskaznik
e-commerce SG&A w branzy

= Platforma Cloud = Sukces projektéw

= Nowoczesne centrum logistyczne biznesowych

Dominujacy dystrybutor na rynku CEE
Abcroue P =
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